
 

 

朱富强  山东滨农科技有限公司 

 

   

自 我 简 介 

本人朱富强,中共党员，聊城大学植物保护专业 2008 届毕业生。作为母校应用型

人才培养的典型代表，我深耕农化行业超十五年，完美践行了“从理论到实践，从基

层员工到高层管理者”的职业发展路径。凭借扎实的专业根基与后续提升的市场营销

管理才能，现任中国农药行业龙头企业——山东滨农科技有限公司销售副总经理，

为公司 50亿级年销售额及市场版图扩张的核心决策者与管理者之一。我的成长历程，

是聊城大学“敬业、博学、求实、创新”校训精神的生动写照，充分证明了专业知识与

市场实践相结合所迸发的巨大能量。 

教 育 背 景 

 2005.09 - 2008.06 聊城大学，植物保护专业，专科 

 2014.09 - 2017.06 青岛大学，市场营销专业，本科 

工 作 经 历 

 2008.12-2011.12 山东滨农科技有限公司，技术员 

 2012.01-2014.12 山东滨农科技有限公司,市场部部长 

 2015.01-2022.065 山东滨农科技有限公司,南方销售处处长 

 2022.06-至今    山东滨农科技有限公司,副总经理 

参与制定并执行公司核心战略，主导年度营销计划的制定与实施，分管全国市场

运营与销售体系管理。 

推动营销模式创新与品牌建设升级，显著提升公司产品市场占有率与品牌影响

力，助力公司完成年销售额 50 亿元,跻身行业前列。 

搭建“产学研销”一体化桥梁，促进公司研发与市场需求的精准对接，推动科技

成果转化与应用。 

 

荣 誉 称 号 

2014 年 1 月，助理农艺师，授予单位:滨州市滨城区专业技术人员管理委员会 

2018 年 2 月，技术服务奖，授予单位:山东滨农科技有限公司 

人物小传 



 

2019 年 1 月,先进管理者,   授予单位:山东滨农科技有限公司 

2021 年 1 月,先进管理者,   授予单位:山东滨农科技有限公司 

2022 年 10 月,农艺师,      授予单位:中国农业科学院培训中心 

 

产 教 贡 献 

作为聊城大学校友，其“从专业到行业，从学生到高管”的成长案例已被母校纳

入在校生职业规划教育与就业指导的经典教学案例，极大激励了广大学子。 

积极推动山东滨农科技有限公司与聊城大学共建“产学研合作基地”与“大学生

实践教学基地”，为在校生提供实习、实训及就业岗位，将产业最新需求带入校园，

有效反哺母校教学与实践环节，是校企协同育人的关键推动者。 

  

成 果 转 化    

主导“小麦作物全程解决方案”的市场推广与应用，成功将技术成果转化为市场份

额，累计推广面积超 2000 万亩，创造经济效益超 2 亿元。 

领导构建“技术营销”服务体系，将植保专业知识融入市场营销，提升了我国农户

的科学用药水平，取得了显著的社会效益。 

 

          服 务 社 会 

党员责任担当：充分发挥中共党员先锋模范作用，在企业经营中恪守职业道德，

引领行业健康发展，积极投身乡村振兴事业。 

行业影响力：作为行业专家参与高端论坛并发言，分享市场见解，建言献策。 

公益助农：组织并参与“科学用药下乡”、“农民会”等公益培训活动数百场，践

行企业社会责任。 

成 果 展 示   

 

  

 



 

 

 

 

 


